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E V E N T S  B O U T I Q U E



E V E N T S  B O U T I Q U E

ANTES DE EMPEZAR!

GUARDA ESTE DOCUMENTO COMO ORO!

Y REVISALO LAS VECES QUE HAGA FALTA HASTA 

QUE TU CLIENTE ESTE MÁS CLARO QUE EL AGUA. 

OJO, MUCHO OJO CON DESCRIBIRSE A UNO 

MISMO.



• NOMBRE:

• GENERO:

• EDAD:

• ZONA:

• TRABAJO /  SECTOR:

• RELIGIÓN:

• PREFERENCIAS 

POLITICAS:

• SU LADO PERSONAL

• Dónde vive y con quién? (Cuidad,  barr io ,  casa ,  

dpto ,  a lqui la )

• Quienes son las  personas más importantes de su

vida?

• Que amigos t iene? De dónde los  conoce?

• Cómo lo descr ib ir ía un amigo?



• Cómo lo descr ib ir ía un amigo?

• Tiene cargas famil iars?

• Cómo es su personal idad?

• Pref iere pasar  t iempo con famil ia ,  amigos o  

pareja?

• Cómo se v iste?

• Qué es lo  que más te gusta de emprender en

eventos?  Y  lo  que menos?

• Cómo es su personal idad?

• Pref iere pasar  t iempo con famil ia ,  amigos o  

pareja?



• Cuáles son sus  hobbies  

• Cómo pasa su t iempo l ibre? :  

• Qué act iv idades pract ica?  

• Qué intereses t iene?

• Qué lugares frecuenta?

• Sigue tendencias?

• Cómo es su tono? Qué tipo de comunicación le  

gusta?

• Cómo es su pareja?

• Hace cuánto están juntos?



• Cómo se conocieron

• Cómo fué la  propuesta de casamiento?

• Cómo es su casamiento ideal?



• SU COMPORTAMIENTO LABORAL Y 

HABITOS DE CONSUMO

• A qué se dedica? Qué estudió?

• Cuánto gana? Qué jararquía t iene? Cuándo cobra?

• Como es  su entrono profes ional?

• Está fel iz con su trabajo?

• Qué intereses t iene?

• Qué productos el ige?

• Que marcas le  gustan?

• Qué marcas rechaza?



• Qué ve en la  te le  y  en internet?

• Qué recomienda?

• Que considera un gasto? Qué un lu jo?

• Cómo le gusta comprar?

• Qué opina de tus serv ic ios?

• Recomendar ía tu cuenta? Qué cuentas s imi lares a  

la  tuya consumir ía?

• Cuánto va a gastar en el  casamiento?

• Quién va a pagar el  casamiento? E l los ,  padres ,  etc .



• SU COMPORTAMIENTO ONLINE

• Le gusta la  tecnología?

• Qué redes socia les pref iere?  Por  qué?

• Para qué usa cada red?

• Pref iere imagenes o v ideos?

• Qué celular t iene?

• Qué información digita l  para  novas consume?

• Pref iere reunions v ituales o en persona?



• Descr ib í un día entero de tu buyer  persona de 

pr inc ipio  a  f in .



E V E N T S  B O U T I Q U E

RECORDÁ QUE CONTAS SIEMPRE CON EL GRUPO 

DE FACEBOOK PARA CONSULTAS, Y CON ESTO, YA 

TENES QUE TENER CLARO A QUiÉN HABLARLE!

Y QUE SI TENES MENTORÍAS CONMIGO VOY A 

NECESITAR CADA UNA DE ESTAS RESPUESTAS!
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